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ДНЕВНИК КОНГРЕССА

ГЛАВНОЕ,  ЧТОБЫ ЛЮДЯМ БЫЛО      ИНТЕРЕСНО!

Своим мнением о предстоящем V Национальном конгрессе по недвижимости с нашим корреспондентом поделился Президент РГР Виталий Вотолевский.

Конгресс в этом году связан с целым рядом событий.

Во-первых, нашей организации в этом году исполняется 10 лет. За это время Гильдия прошла большой путь, накопила значительный опыт. Если 10 лет назад члены Гильдии в основном обменивались профессиональной информацией, то сегодня задачи стали намного сложнее: лоббирование законопроектов, развитие обучающих программ, наконец, регулирование рынка недвижимости через систему сертификации его профессиональных участников и многое другое. В то же время не потерял актуальности и обмен информацией.

Во-вторых, на рынке за последние годы произошли кардинальные изменения. Произошло введение в действие Земельного кодекса России, идет активное обсуждение вопроса об обороте сельскохозяйственных земель, который не был исключен в вышеуказанный кодекс, а также вступление в силу 25-й главы Налогового Кодекса, что оказывает большое влияние на рынок недвижимости, и многое, многое другое.

В-третьих, Конгресс 2001 года в Санкт-Петербурге прошел под лозунгом «В единстве – наша сила». На нем стало ясно, что власть интересуется рынком недвижимости, ищет возможность для общения с его профессиональными участниками и понимает необходимость обратной связи. В этом году представители властных структур (Министерство имущественных отношений РФ) станут не просто участниками, а соучредителями Конгресса. Это яркое подтверждение заинтересованности в сотрудничестве.

Экономика постепенно оправилась от кризиса 1998 года. Практически во всех отраслях наблюдается экономический подъем или хотя бы положительные тенденции. Поэтому предстоящий Конгресс должен стать наиболее многочисленным. Мы ожидаем от 600 до 1000 участников. Место его проведения – Зал Церковных Соборов Храма Христа Спасителя. Участниками станут представители власти и профессионалы рынка. Они поделятся мыслями о нынешнем состоянии рынка недвижимости.

Я думаю, что во время работы Конгресса будет вынесено на обсуждение много предложений о том, как развивать разные виды бизнеса, связанного с недвижимостью. Участниками станут не только риэлторы, брокеры или агенты, но и управляющие недвижимостью, оценщики, страховщики, банкиры, специалисты в области информационных технологий.

Мы пытаемся сделать так, чтобы людям было интересно и они имели желание приезжать на следующие конгрессы, участвовать в семинарах и мероприятиях РГР. Удастся это или нет, можно будет оценить только после Конгресса. Но мы сделаем все возможное, чтобы Конгресс получился интересным. Поэтому, если люди после Конгресса скажут, что им понравилось, что были яркие выступления, они узнали для себя много нового, пополнили свой профессиональный опыт и хотят дальше участвовать, это будет очень хороший результат.

Зрелость рынка – социальная ответственность бизнеса

После двух лет проведения Национального Конгресса по недвижимости в Санкт–Петербурге, он возвращается в Москву: V Национальный Конгресс пройдет в Зале Церковных Соборов Храма Христа Спасителя. Его организуют Российская Гильдия Риэлторов, Министерство имущественных отношений Российской Федерации и Московская Ассоциация-Гильдия Риэлторов при поддержке Правительства Москвы и Международной Федерации участников рынка недвижимости FIABCI-Россия. Генеральным информационным спонсором в этом году стал Издательский дом «Коммерсантъ».

Конгресс пройдет под девизом "Зрелость рынка - социальная ответственность бизнеса" что, несомненно, вызовет большой интерес у всех участников, поможет установить продуктивные деловые контакты, квалифицированно обсудить состояние российского рынка недвижимости, довести до общественности и властей перспективы его дальнейшего развития.

Основная часть гостей приедет в Москву за один-два дня до официального открытия. Чтобы ожидание не стало утомительным, организаторы предусмотрели программу тематических туров по городу. Они позволят гостям столицы увидеть работу риэлторских компаний в районах новостроек, принципы управления недвижимостью. Отдельно стоит сказать о туре в офис Российской Гильдии Риэлторов, организованный по случаю 10-летнего юбилея РГР. Выбравшие его смогут не только познакомиться с работой исполнительной дирекции РГР – крупнейшего и единственного общероссийского объединения профессионалов рынка, но и встретиться с лидерами Гильдии: Виталием Вотолевским, Константином Апрелевым, Андреем Гусевым, Игорем Горским. Также предусмотрена ознакомительная экскурсия в Московскую Ассоциацию-Гильдию Риэлторов. После обеда 25 июня состоится встреча членов виртуального клуба риэлторов, которому в этом году исполняется 5 лет, и пройдет заседание секции аналитиков. А ближе к вечеру намечен Национальный Совет РГР.

Утром 26 июня 2002 года для участников Конгресса распахнет свои двери Зал Соборов. На пленарных заседаниях выступят представители основных министерств, которые участвуют в регулировании рынка недвижимости, и известные представители профессионального сообщества. Завершится первый день фуршетом в усадьбе графа Владимира Салтыкова, которая сейчас входит в дворцово-парковый ансамбль Центрального Дома Российской Армии. Там пройдет награждение победителей Национального конкурса «Профессиональное признание-2002».

Второй день отдан работе секций. Всего их намечено 14 секций. Среди самых заметных и интересных можно назвать следующие: «Профессиональные стандарты», «Страхование», «Информационные технологии в риэлторской деятельности», «Управление недвижимостью», «Маркетинг и реклама», «Управление персоналом», «Девелопмент» и «Оценочная деятельность». В этом году появятся две новые секции: «Международная» и «Сертификация». Представителям региональных объединений риэлторов стоит обратить внимание на секцию, посвященную управлению ассоциацией, которая будет впервые проходить на Конгрессе этого года. Вечером для региональных лидеров состоится водная прогулка по Москве-реке на теплоходе «Москва-кафе». Для ее участников организаторы подготовили специальную развлекательную программу.

В дни работы Конгресса в Зале Соборов Храма Христа Спасителя пройдет выставка "Риэлторских услуг и услуг для риэлторов". На ней участники Конгресса увидят лучшие технологии риэлторского бизнеса, получат возможность познакомиться с работой компаний, чьи услуги соответствует высочайшему уровню. А фирмы, которые представят самые интересные технологии, получат уникальные дипломы с изображением Храма.

Проведение V Конгресса совпало с десятилетним юбилеем Российской Гильдии Риэлторов. Как уже было сказано выше, ей исполняется 10 лет. 28 июня, в Зале Соборов Храма Христа Спасителя, откроется юбилейный съезд Гильдии, на котором профессионалы рынка подведут итоги работы объединения за прошедшие годы и наметят приоритетные направления на будущее. Перед собравшимися выступят Президент РГР Виталий Вотолевский с отчетом о работе, проделанной за время его правления, и торжественно передаст полномочия новому президенту, которого делегатам съезда предстоит избрать.

Наиболее вероятным кандидатом на пост Президента сегодня является Игорь Горский, один из основателей РГР, председатель правления ОАО «Инвестиционно-торговый центр жилья».
СОБЫТИЯ

Экспозиция «ДОМЭКСПО»               стала более открытой

5-8 апреля в Москве, в 69 павильоне ВВЦ, прошла шестая Международная выставка недвижимости «ДОМЭКСПО», организованная РГР, МАГР и РВК «Эксподизайн». Она стала самой представительной и интересной за все годы проведения. По словам председателя оргкомитета выставки Андрея Гусева, в этом году свои стенды развернули 179 фирм, против 150 в прошлом.

На торжественном открытии, Президент Российской Гильдии Риэлторов Виталий Вотолевский поздравил всех с началом работы выставки. Он напомнил о сертификации риэлторских услуг в России как одном из важнейших событий последнего времени и предположил, что к моменту проведения следующей выставки, то есть уже через полгода, станет плохим тоном представлять общественности свои услуги, если их качество не подтверждено сертификатом РГР. В завершении своего выступления г-н Вотолевский отметил, что на шестой выставке «ДОМЭКСПО» очень много застройщиков. Это, по его мнению, говорит о росте рынка и хороших перспективах на будущее.

Президент МАГР Григорий Полторак в кратком слове участникам и гостям пожелал всем удачных покупок и продаж, а также просто хорошо провести время. «Ведь выставка – это праздник!» - сказал он. 

Начальник Управления реализации жилищных программ Департамента инвестиционных программ Правительства Москвы Григорий Пирумов отметил стремительное развитие «ДОМЭКСПО» предположил, что если эта тенденция сохранится, а ничего не предвещает иного хода развития событий, то она скоро встанет в ряд с самыми представительными и посещаемыми выставками, которые проходят в городе. Здесь надо заметить, что на пресс-конференции, которая проходила непосредственно перед торжественным открытием «ДОМЭКСПО», г-н Гусев сообщил журналистам, что она уже вошла в двадцатку самых крупных мероприятий Международной федерации участников рынка недвижимости (ФИАБСИ), список которых каждый год публикуется в специальном сборнике.

Выставка этого года стала самой представительной по числу компаний, которые представляли зарубежную недвижимость. Это были как наши агентства, так и зарубежные компании, все большее число которых приходит к выводу, что российский рынок весьма перспективен. На весенней выставке 2002 года их было уже 22. Естественным следствием обилия иностранных компаний стало присутствие на открытии члена правления FIABCI, президента ее норвежского отделения Торе Броте (Tore Braate). Он отметил исключительное значение выставки в жизни рынка недвижимости и пообещал рассказать о ней представителям FIABCI во всем мире.

После торжественного приветствия официальных лиц началось награждение юбиляров, которые отмечают десятилетие работы на рынке недвижимости. Но началось оно нетрадиционно. Директор выставки Татьяна Рубцова объявила, что на ней впервые присутствует компания, работающая на столичном рынке недвижимости уже 65 лет! Это Мосфундаментстрой-6. Кроме памятного диплома, Виктор Нестеренко, руководитель Мосфундаментстроя-6, получил поздравления Исполнительного Вице-Президента РГР Илоны Лютц: накануне выставки компания стала членом Российской Гильдии. Г-жа Рубцова пригласила на сцену для награждения представителей компаний «Мик», «Вавилон», «Социальная инициатива», «Нора», «Рескор», страховой компании «Частный дом» и газеты «Из рук в руки» для торжественного награждения. 

Продолжая тему, затронутую Президентом РГР, Андрей Гусев вернулся к федеральной системе сертификации. Он вручил свидетельства на право ее проведения председателю Уральской палаты недвижимости Рустэму Галееву, руководителю ГРМО г-ну Коханному и Президенту МАГР Григорию Полтораку.

Пользуясь уникальной возможностью, член управляющего совета РОС Григорий Полторак вручил первые сертификаты столичным агентствам недвижимости: ОАО «Жилищная инициатива», АО «Наша Москва», ЗАО «Миэль», ОАО «Московский инвестиционно-торговый центр жилья». Два оставшихся сертификата, предназначенных фирмам «Бест» и «Бест-Холдинг» г-н Полторак получил сам из рук Андрея Гусева.

Процедура открытия выставки завершилась торжественным вручением свидетельств о членстве в РГР Президентом Гильдии Виталием Вотолевским новым членам – компании «Эксподизайн» и ООО «Консультант-риэлт». 

Основной тенденцией выставки стала открытость стендов риэлторских компаний. Особенно заметно она прослеживалась на стендах крупных компаний, которые сделали не прилавки, из-за которых сотрудники фирмы отвечали на вопросы сгрудившихся по другую сторону посетителей, а организовали просторные площадки со столами и удобными стульями, где посетители имели возможность спокойно обсудить со специалистами интересующую проблему. Свою консультацию на стендах готовы были предоствить профессиональные юристы, оценщики. При желании посетители могли приблизительно оценить стоимость собственного объекта и подобрать варианты обмена.

Заинтересованный посетитель уже на подступах к павильону «попадал в руки» наиболее активных агентств. Глашатаи и зазывалы предлагали пройти на тот или иной стенд, обратить внимание на интересные объекты и так далее. А на входе посетители проходили «сквозь строй», в котором каждый пытался выдать свою листовку. Оказавшись внутри павильона, можно было найти все, чего душа пожелает. Участники выставки представили все столичные новостройки. Их демонстрировали на огромных фотографиях и на макетах, некоторые агентства использовали даже компьютерную графику. Потенциальные покупатели могли поговорить с представителями агентств о перспективах развития того или иного района. 

Но первичная и вторичная недвижимость - это далеко не все, что было представлено на выставке. Посетители могли подобрать дизайнерскую фирму для благоустройства жилья, познакомиться с новыми материалами и технологиями отделки, узнать об оригинальных решениях в организации инженерных коммуникаций. Так же были представлены новые строительные технологии. Отдельно хочется сказать о новом проекте многоэтажного жилого дома, который представило ОАО «Институт развития Москвы». Дом не требует подвода централизованного отопления, при этом обеспечивает все квартиры не только теплом, но и позволяет организовать систему кондиционирования воздуха. Новые инженерные решения дают возможность не развешивать на доме гирлянды кондиционеров и заметно экономить энергию.

Параллельно с обычной работой экспозиции для граждан был организован целый ряд специальных семинаров, где специалисты рынка разъясняли интересующимся, как получить ипотечный кредит или жилищную субсидию, как купить или продать квартиру без агентства, о преимуществах договора эксклюзива, об условиях, при которых выгодно вкладывать деньги в недвижимость и отдельно о рынке недвижимости в Северной и Центральной Америке, про обустройство интерьера и немного про Фен Шуй.

Своим мнением о выставке

 с нами поделились:

Григорий Пирумов, начальник Управления реализации жилищных программ Департамента инвестиционных программ  Правительства Москвы.

Мне очень нравится быстрое развитие выставки. Несмотря на то, что она вступила в выставочный процесс с некоторым опозданием, по сравнению с другими известными выставками, уже сейчас наблюдается дефицит выставочной площади. Это очень хороший показатель. Он говорит как о правильной организации, так и о том, что она заняла нужную нишу на рынке.

Я могу только пожелать дальнейших успехов и буду содействовать чем смогу.

Руководитель норвежского отделения Федерации участников рынка недвижимости FIABCI Торе Броте.

Я видел только маленькую часть, но она мне понравилась. На ней люди имеют возможность обсудить детали приобретения или продажи недвижимости.

Приятно, что многие иностранные компании решили принять в ней участия. Лично я сейчас иду на стенд болгарской риэлторской компании с намерением купить у них недвижимость.

Алексей Дубровский, директор по развитию объединенного русского сервера недвижимости.

Мне очень приятно, что наша компания приняла участие в этой выставке. Она популяризирует информационные ресурсы, в том числе и нами.

Мы рассказываем о тех рубриках, которые появились в последнее время.

На мой взгляд, выставка проходит замечательно. Очень много посетителей. Это обещает большую отдачу для всех участников, в том числе и для нас.

«Новая специальность на рынке недвижимости – управляющий ассоциацей» 

Под таким названием на VI  Международной выставке «ДОМЭКСПО» прошел семинар, организованный РГР для руководителей региональных ассоциаций. О целях его проведения нашему корреспонденту рассказала Илона Лютц, Исполнительный Вице-Президент Российской Гильдии Риэлторов.

- Семинар был пробой, и, на мой взгляд, удачной. Специальность, о которой мы заговорили как о новой, существует, наверное, с того момента, как стали образовываться первые ассоциации на российском рынке недвижимости, а учили нас управлять ассоциацией американцы. Этот же семинар впервые проводили российские лидеры, которые имеют уникальный опыт, знают и умеют это делать хорошо. Нам удалось собрать 30 лидеров из 18 регионов. Людей, которые действительно серьезно занимаются проблемами ассоциаций, формируют профессиональные сообщества.

Мы не просто говорили о сертификации, освещали проблемы и задачи сегодняшнего рынка. Мы определили  задачи дня, которые обсуждали с Кристин Тод, хорошо известной у нас управляющей ассоциацией Северной Вирджинии, моим учителем.

В одной аудитории собрались и те, кто уже давно работает на рынке, и представители вновь образованных ассоциаций, только вступивших в Российскую Гильдию. Для меня важно, что за последние полгода вступили 8 новых организаций, сейчас порядка 6-ти ведут переговоры о вступлении. Кто-то подтверждает свое членство, кто-то вновь создается. То есть на рынке идет достаточно прогрессивный процесс, я бы так сказала.

Перед собравшимися выступили лидеры, хорошо знающие  рынок: Андрей Гусев, Константин Апрелев, Михаил Гороховский, Григорий Гершвальд. Отдельно хочу сказать о докладах руководителей региональных ассоциаций Александра  Орлова (НАР),  Луизы Каширской (МАГР), о питерцах: Сергее Максимове и Александре Мошнове, поделившихся своим уникальным опытом. Слушатели семинара узнали о принципах построения ассоциации и исторических предпосылках ее появления, открыли для себя новые возможности использования Интернет-технологий, познакомились с путями решения проблем, которые возникают у руководителей ассоциаций.

На круглом столе, завершающем семинар, участники обсудили два вопроса: создание комитета управляющих и критерии конкурса «Профессиональное признание–2002» в новой номинации «Лучшее профессиональное объединение». Решение об этом приняли еще на прошлогоднем конгрессе в Санкт-Петербурге. Критерии выбора лучшей ассоциации подробно изложены на сайте: www.rgr.ru. Мы заранее раздали материалы и дали возможность познакомиться с ними. После этого все желающие смогли выступить. По общему мнению участников круглого стола, комитет управляющих ассоциациями нужен. Он даст возможность развиваться профессиональным объединениям, говорить на одном языке, работать по единым стандартам. 

Первые шаги сертификации

По меткому выражению руководителя управляющего совета Российского органа по сертификации Андрея Гусева, сертификация стала «хитом сезона» на рынке недвижимости. О первых успехах и сложностях процесса все желающие могли узнать на круглом столе, который прошел на выставке «ДОМЭКСПО».

Его открыл Президент МАГР и член управляющего совета РОС Григорий Полторак. В небольшом вступительном слове он сообщил собравшимся, что система заработала не только на бумаге, уже есть конкретные результаты. После этого Григорий Полторак передал слово Андрею Гусеву.

Андрей Федорович рассказал собравшимся о предпосылках появления системы сертификации, подготовительном периоде ее внедрения и подробно осветил нынешнее положение дел. На сегодняшний день уральская палата недвижимости стала лидером среди региональных ассоциаций по количеству заявлений на получение сертификата.

О положении дел на местах участникам круглого стола рассказали представители региональных ассоциаций. Первой выступила Луиза Каширская, исполнительный директор МАГР, Руководитель органа сертификации по Москве. Она отметила определенные отличия сертификации в столице по сравнению с другими регионами. 

Исполнительный директор уральской палаты недвижимости Рустэм Галеев столкнулся с не свойственными столице сложностями. Уральские фирмы зачастую имеют несколько офисов в разных городах округа. Учитывая размеры региона, обработать подобную заявку весьма затруднительно. Да и заявок на сертификацию уральцы подали больше всех. Так же г-н Галеев отметил положительное влияние сертификации на количество желающих пройти профессиональную подготовку в учебном центре УПН.

Руководитель Нижегородской гильдии риэлторов Наталья Ершова отметила, что сертификация в регионе идет нормально. Единственное затруднение: до введения единого федерального стандарта в Нижегородской области практически никто не страховал свою гражданскую ответственность. Но сейчас в этом направлении идет активная работа.

После ответов на вопросы выступил Вице-Президент РГР Константин Апрелев. Константин Николаевич отметил факт стремительного продвижения системы сертификации по стране. Но подробно он остановился на проблеме сертификации фирм, работающих по стандарту, но не имеющих в регионе органа по сертификации. Этот вопрос долго висел в воздухе еще при создании структуры системы, отметил Константин Апрелев. Рассматривали возможность создания неких выездных комиссий и другие варианты. В результате решили, что организовать нормальную работу системы и обеспечить контроль соблюдения стандарта профессиональной деятельности может только тот орган по сертификации, который расположен на вверенной его заботам территории.

Руководитель экспертного совета РОС Алексей Пашкевич подробно остановился на положениях стандарта профессиональной деятельности и пояснил собравшимся не только «букву», но и «дух» этого документа.

В заключении «круглого стола» Илона Лютц, Руководитель Российского органа по сертификации, отметила, что 6 «пилотных регионов» быстро превратились в 9, при этом в РОС лежит еще 10 заявок от желающих организовать местные органы по сертификации из разных регионов страны.

КАЛЕЙДОСКОП НЕДВИЖИМОСТИ

Сертификация шагает по стране 

В настоящий момент работы по сертификации брокерских услуг идут в девяти регионах Российской Федерации. Кроме шести «пилотных» регионов, органы по сертификации начали работать в Московской и Пермской областях, Республике Башкортостан. Создание региональных органов по сертификации активно обсуждают в Красноярске, Волгограде, Кирове, Новосибирске, Омске, Тюмени, Иркутске, Барнауле, Томске, Кемерове, Новокузнецке, Калининграде, Владивостоке.

Система добровольной сертификации услуг на рынке недвижимости предусматривает сотрудничество с учебными заведениями и страховыми организациями, которые на единой методологической основе готовят кадры и страхуют профессиональную ответственность агентств недвижимости.

Среди учебных заведений, имеющих право готовить кадры в соответствии с требованиями Системы сертификации – Национальный Учебный Центр Риэлторов и Центр содействия жилищной реформе в Москве, питерский Институт Недвижимости и Институт повышения квалификации и переподготовки кадров “Высшая школа недвижимости” в Перми. На основе этих центров готовится единая система образования профессионалов рынка недвижимости.

Среди Страховых Организаций, участвующих в процессе обеспечения качества брокерских услуг и защиты прав потребителей аккредитованы ООО «Вотек», ООО «Частный дом», ООО «Народная страховая компания «Рекон», ЗАО «Спасские Ворота», ОАО «РЕСО – Гарантия», ЗАО «Первая титульная страховая компания», ОАО «РОСНО».

А. Пашкевич,

Руководитель отдела сертификации РГР.

Смелей вперед и вверх!

27 апреля Новосибирской ассоциации риэлторов (НАР) исполнилось семь лет. В августе 1999 года исполнительным директором НАР стал Александр Орлов. Тогда он предложил наиболее перспективную и работоспособную программу на выборах руководителя ассоциации, и избиратели отдали ему предпочтение. Как показало время - самый беспристрастный судья, - направления были определены верно.

- Главное из того, что удалось сделать, - говорит Александр Валерьевич, - это создание Комитета по защите прав потребителей при НАР. В него может обратиться любой человек, у которого возникли трудности или вопросы при сделке с недвижимостью. Работает Конфликтная комиссия, позволяющая разрешить многие проблемы в досудебном порядке. Ее решения обязательны для всех членов ассоциации. Благодаря постоянной и эффективной деятельности Комитета авторитет НАР в глазах горожан заметно возрос. 

Одной из насущных задач было налаживание нормальных взаимоотношений с органами исполнительной власти и ведомствами, связанными с рынком недвижимости. На сегодня Новосибирск - один из немногих городов в стране, где у профессионального сообщества риэлторов тесная взаимосвязь с Учреждением юстиции. Такие отношения сложились не сами по себе. Пришлось приложить много усилий, чтобы найти общий язык, научиться слушать и понимать друг друга. Сейчас идет постоянный обмен информацией, Учреждение юстиции регулярно оповещает риэлторов о происходящих изменениях, приглашает на свои семинары, предоставляет статистические данные, о чем в других городах пока только мечтают. 

Отдельной строкой в программе стояла подготовка заявки на получение грантов РГР, направленных на поддержку региональных ассоциаций. В прошлом году грант удалось получить и провести на эти деньги в Новосибирске большую конференцию "Итоги 10-летнего развития рынка недвижимости. Опыт регионов". Она стала первым публичным мероприятием, где собрались вместе и новосибирские риэлторы, и коллеги со всего Зауралья, и представители власти. Значение его трудно переоценить. Обсуждали самые насущные проблемы рынка недвижимости, рассказывали об опыте их решения в разных регионах. 

Для Новосибирска конференция дала мощный толчок в развитии эксклюзивного рынка и создании мультилистинговой системы. Это давно стояло в планах, но недоставало то ли уверенности в своих силах, то ли осознания, что другого пути просто нет. Конференция это показала со всей очевидностью. Сегодня, спустя неполных пять месяцев, можно уверенно сказать, что мультилистинговая система работает. Чистота базы данных составляет более 98 процентов, что делает ее чрезвычайно удобной и эффективной для пользователей. Одновременно внедряются эксклюзивные отношения. Гораздо быстрее, чем можно было предположить. 

Разумеется, у нас много и нерешенных проблем. Например, до сих пор не удалось разработать типовой эксклюзивный договор, в котором агентства очень нуждаются. Но работа идет и есть надежда, что мы сумеем прийти к общему мнению. Новосибирская ассоциация риэлторов постоянно развивается, и постоянно возникают новые проблемы, которые необходимо решать. Но для того она и создавалась... 

Записала Е. Панченко,

PR-менеджер Новосибирской

ассоциации риэлторов
prnar@online.sinor.ru
В ТАРИэл – новый Президент

25 апреля Тверская ассоциация риэлторов переизбрала своего Президента. Свои полномочия сложил Владимир Каминский, Президент ассоциации с момента ее основания в 1995 году, почетный член РГР и ТАРиэл, активный член совета оперативного руководства и экспертного совета, руководитель Комитета РГР по информационным системам, исследованиям рынка и консалтингу.

На посту его сменил Валерий Скачков, директор и владелец компании «Диаком». От лица Исполнительной дирекции РГР поздравляем Валерия Николаевича с новой должностью и надеемся на преемственность внешней политики ТАРиэл!

День сертификации

25 апреля 2002 года состоялось внеочередное общее собрание Тверской ассоциации риэлторов.  

В торжественной обстановке руководители местного органа по сертификации были вручены первые пять сертификатов. Их обладателей поздравила Илона Лютц, руководитель РОС.

В этот день в пяти регионах Российской Федерации прошли мероприятия, посвященные продвижению Системы сертификации услуг на рынке недвижимости.

Презентация Системы сертификации, круглые столы, пресс-конференции, интервью на телевидении, радио и в печатных изданиях одновременно появились в Тюмени, Уфе, Кемерове, Самаре и Твери.

Тюмень, Уфа и Кемерово впервые официально знакомились с Системой сертификации и презентовали данную Систему представителям риэлторского бизнеса и администрации региона.

Самара, в лице «Поволжской Гильдии Риэлторов», была аккредитована в качестве органа по сертификации и официально получила право на проведение работ по сертификации в Самарской области.

Более подробная информация о проведенных региональных мероприятиях будет размещена в следующем вестнике, и появиться на сайте.

Первые ласточки сертификации

Поздравляем агентства недвижимости, получившие СЕРТИФИКАТ СООТВЕТСТВИЯ ЕДИНОМУ НАЦИОНАЛЬНОМУ СТАНДАРТУ «РИЭЛТОРСКАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ. УСЛУГИ БРОКЕРСКИЕ НА РЫНКЕ НЕДВИЖИМОСТИ».

Региональные Органы по сертификации Москвы, Санкт - Петербурга, Тверской и Свердловской областей, кстати, все входят в пул пилотных регионов, провели оценку соответствия деятельности агентств недвижимости, перестроивших свою работу в соответствии с требованиями Единого Национального Стандарта и выдали первые сертификаты соответствия.

На сегодняшний день в Москве таких агентств недвижимости оказалось 6, в Питере и Твери – по 5 и Екатеринбурге – 9. Каждый из этих органов по сертификации, в соответствии с процедурой сертификации выдал всем агентствам недвижимости сертификат соответствия на 3 года.

Поздравляем  агентства недвижимости

МОСКВА:

ООО «Бест», ООО «Бест холдинг», АОЗТ «Наша Москва», ЗАО «Агентство «Миэль», ОАО «Корпорация «Жилищная инициатива», ОАО «Московский инвестиционно-торговый Центр Жилья».

САНКТ  - ПЕТЕРБУРГ:

ООО «Агентство недвижимости Московский проспект, 175», ООО «АДВЕКС-РОССТРО «Центральное агентство», ООО «АДВЕКС-РОССТРО «Петроградское агентство», ООО «АЛЕКСАНДР-Недвижимость», ЗАО "Агентство недвижимости «КОЛВЭЙ».

ТВЕРЬ:

ООО «Тверское Агентство «Жилищная инициатива», ЗАО «Тверское информационно - торговое агентство недвижимости «ТИТАН», ООО «Тверская служба недвижимости «ДИАКОМ», ООО «Агентство недвижимости «РЕАЛ - ТВЕРЬ», ПБОЮЛ Смирнов Роман Васильевич.

ЕКАТЕРИНБУРГ:

ООО Престиж-97, ООО Квартирное бюро «Ярмарка», ООО «Квартира сервис», ООО «Бизнес Кварт Бюро Белая Башня», ЗАО «Юридическая фирма «Левъ», ООО ««Центр недвижимости «Северная казна», ООО «Визит-Т», ООО ««Агентство недвижимости «Левъ и Ко», ООО «Риэлтерская компания «Проспектъ».

Полный список агентств недвижимости с их телефонами и координатами размещен на сайте РГР здесь: http://www.rgr.ru/sertification/realtor/reestr/agencies.php3
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