Управляющие недвижимостью за круглым столом

21 октября Российской  Гильдией Риэлторов и Институтом Управления Недвижимостью США (ИУН) был организован  круглый стол для управляющих недвижимостью. 

В торжественной обстановке  были вручены 10 очередных дипломов о присвоении степени Certified Property Manager российским участникам программы института.

Руководители IREM Пэти Хуни и Ненси Керк рассказали о новых направлениях курсов IREM и делились опытом с участниками круглого стола – представителями агентств недвижимости, инвестиционно-строительных компаний, консалтинговых агентств.

В ходе дискуссии возникали вопросы по курсу IREM:

Какие новые разработки курсов IREM, планируется преподавать в России?

Да, разработаны новые направления:

-Как увеличить доходность

-Внутренняя ставка дохода при инвестициях в недвижимость

-Сдача в аренду объектов недвижимости

Если курс базируется на американских стандартах, имеются фундаментальные различия между российским и американским рынком недвижимости. На чем основан адаптированный курс, если полных исследований в России не проводилось?

Курс является транснациональным, практика показала, что различия совсем небольшие. 

Существует ли последовательность прохождения курсов?

- Нет, но есть оптимальная стратегия по обучению,

   курсы очень пересекаются.

На каких данных основан анализ для написания учебного курса,

Каково количество опрошенных при разработке курса?

- Более 100 управляющих  недвижимостью и более 400 управляющих активами.

Планируется ли выпуск профессиональной учебной литературы по курсам IREM?

- Переведены на русский язык и выпущены материалы по курсам IREM, также регулярно переводятся статьи из нашего журнала. Много информации на русском языке  размещается на нашем сайте:

www.irem.org
 А.Ф. Гусев,  прослушавший всю программу курсов IREM, высказал  свою точку зрения:

Для  России традиционно управление бизнес центрами.  Этот сегмент занимает  90%  управления коммерческой недвижимостью, а  торговые центры и магазины, салоны красоты и парикмахерские, боулинги и гольф клубы – к сожалению,  маленький сегмент.

Также, слабо освоена, с точки зрения управления, и жилая недвижимость. В значительной мере реформа ЖКХ не произошла, но как только ЖКХ перейдут на рыночную систему – грамотное управление будет стоять во главе угла.

Следующий сегмент – торговые помещения. Как специалисты по маркетингу, рекламе должны объяснять собственникам, что они управляют не самым эффективным способом?

Ключевая мысль: необходимо  грамотное и эффективное управление недвижимостью!

Что же дает IREM?

За 60 лет своего существования IREM подготовил более 16 тысяч специалистов, из них  200 россиян -  за  8 лет сотрудничества с РГР.

 Эта уникальная организация разработала и внедрила более 50 программ по обучению специалистов недвижимости, в том числе адаптированные программы.

 Присвоение степени «Сертифицированный управляющий недвижимостью» чрезвычайно почетно и дает юридическое право работать на международном рынке недвижимости, получать эксклюзивную информацию о рынках недвижимости зарубежья, быть опубликованным в директории IREM, которым пользуются профессионалы всего мира.
Цель данного проекта – включение российской недвижимости в группу эффективно работающих финансовых активов, развитие и рост частного предпринимательства в этом сегменте рынка. Достижению поставленной цели способствует проведение обучающих семинаров в региональных объединениях Российской Гильдии риэлторов, подготовка слушателями бизнес-планов по управлению объектами недвижимости, получении и подтверждение квалификации «Сертифицированный управляющий недвижимостью». 
Курсы  IREM –это лучшие курсы в мире недвижимости. Это образование необходимо всем,  как начинающим, так и профессионалам, давно работающим на рынке недвижимости, для эффективного  управления  недвижимостью и развития  новых направлений.
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